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NEWSLETTER
AUSGABE: Januar 2012

INHALT

· Vorbildliche Lebensmittelpräsentation – der neue „tegut-Markt“ im „Alten Emaillierwerk“ in Fulda
· Vorbildliche Selbstdarstellung – die Buchmann GmbH in Grünkraut-Gullen
· Vorbildliche Werbeaktion – die Fleischerei von Jens-Uwe Bünger in Berlin 
· Vorbildliche Weiterbildung – Seminarreihe der Firma Enders 2012
· Kostenlos & exklusiv: Unser Download-Center

· Weitere nützliche Links

________________________________________________________________________________
Sehr geehrte Damen und Herren,

liebe Kundinnen und Kunden,

Vorbildliche Lebensmittepräsentation – der neue „tegut-Markt“ im „Alten Emaillierwerk“ in Fulda  
das neue Jahr hat gerade begonnen. Viele von Ihnen haben sicherlich gute Vorsätze gefasst und sich fürs neue Jahr besondere Ziele gesetzt. Zum Erreichen dieser Ziele braucht es gute Ideen auf der einen Seite und auf der anderen immer auch eine gute Portion Inspiration. Ich möchte daher dieses Rundschreiben nutzen, um Ihnen zu Beginn des Jahres einige Aktionen Ihrer Wettbewerber und Kollegen vorzustellen. Ich bin mir sicher, dies kann auch für Ihren Betrieb eine nützliche Anregung sein. 

Vor einigen Wochen gab mir Moritz Häfele (das ist der Kulinaristiker aus der berühmten Fleischer-Familie Häfele) die Empfehlung, den neuen tegut-Markt im „Alten Emaillierwerk“ in Fulda anzuschauen. Diese Empfehlung gebe ich nach dem eigenen Kennenlernen gerne weiter. Was mich besonders beeindruckt hat:

· Standort: innerstädtische Einzelhandelskonzepte in historischen Räumen liegen langfristig im Trend!

· Gastronomie: Da lockt der Wettbewerb der Snacks von tegut und des „Fitnessbäckers“ Pappert  

· Kundeninformation: Mit Farbsignalen auf Preisschilder in den Theken und über unterschiedlich farbige Präsentationsplatten erhalten die Kunden ein Höchstmaß an Transparenz. Was hier Bio oder regionaler Herkunft ist, wird auf den ersten Blick deutlich. 

· Marketing zu „gute Lebensmittel“: tegut tut alles, damit die Kunden kapieren: hier gibt es gute Lebensmittel. Das fängt bei der Zutatenliste der kff-Fleischwaren an und endet bei Werbeaktionen zusammen mit dem Bund für Umwelt und Naturschutz (BUND).

Daher meine Empfehlung: Hier kann jeder, der erfolgreich Lebensmittel verkaufen will, nützliche Anregungen mitnehmen (Fulda, Altes Emmaillierwerk, Heinrichstraße 85). 

Ein Foto des Außenbereichs des Geschäfts können Sie hier einsehen. 
/// www.metzgerei-haefele.de   

/// www.tegut.com    

/// www.facebook.de/fitnessbaecker  

___________________________________________________________________________
Vorbildliche Selbstdarstellung – die Buchmann GmbH in Grünkraut-Gullen 
Ein wichtiges und entscheidendes Argument für die Kunden – gerade in der Lebensmittelbranche – ist immer die Frage, ob sie dem Anbieter vertrauen können. Entscheidende Frage für die Verbraucher sind dabei: Woher stammen die Tiere? Wie wird produziert? Ein hervorragendes Beispiel, wie man sein Unternehmen selbst darstellt und seinen Kunden Antworten auf diese Frage liefert, zeigt die Buchmann GmbH aus Grünkraut-Gullen, die für diesen Zweck eigens einen Unternehmensfilm in Auftrag gegeben hat. Diese professionelle Arbeit, die mit viel Sorgfalt und Mühe gekonnt die verschiedenen Buchmann-Vorteile zusammenführt. Eine beispielhafte und nachahmenswerte Arbeit. 

Daher meine Empfehlung: Hier kann jeder, der die Vorzüge seiner Produkte und die Vorteile seiner Arbeitsweise herausstellen will, nützliche Anregungen mitnehmen. 

Das Video können Sie sich hier ansehen. 

/// www.buchmann-gmbh.de 
___________________________________________________________________________
Vorbildliche Werbeaktion – die Fleischerei von Jens-Uwe Bünger in Berlin. 
Wie werbe ich richtig? Eine der entscheidenden Frage für alle Unternehmer – egal in welcher Branche. Mit angemessenem Aufwand, soll eine möglichst große Wirkung erzielt. In den letzten Jahren verzeichnen alle Zeitung, regional oder überregional, Lokalzeitungen oder Anzeigenblätter einen Rückgang der klassischen Anzeigenwerbung. Vielen Betrieben scheint dies zu gewöhnlich und zu mit zu wenig Wirkung. 

Doch genau für dieses Modell hat sich ein Zusammenschluss Berlin Kaufleute entschieden. Sie werben in der Berliner Ausgabe von „Die Welt“: Klassisch, aber dennoch anders und mit großer Wirkung. Auf die alt bekannten Angebote der Woche wird verzichtet, dafür werden Unternehmen und Produktbesonderheiten vorgestellt. Einer der beteiligten Kaufleute ist der NEULAND-Fleischer Jens-Uwe Bünger, der eines der schönsten Fleischerfachgeschäfte überhaupt betreibt, in der Westfälischen Straße, am oberen Ende vom Kurfürstendamm. 

Ich finde das Engagement eines Fleischers im Umfeld hochwertiger anderer Fachgeschäfte beispielhaft.  

Daher meine Empfehlung: Bewerbe Sie nicht immer nur Ihre Preise. Bewerben Sie sich und Ihr Unternehmen. Vielen Kunden ist dies oft wichtiger als ein paar Cent für ein Produkt – und das nur zu einem bestimmten Zeitpunkt. Jeder der in diesem Jahr Werbemaßnahmen plant kann hier wertvolle Anregungen gewinnen. 
Die Anzeige können Sie sich hier ansehen. 

/// www.fleischerei-buenger.de    
/// www.neuland-fleischerei.de     
Vorbildliche Weiterbildung – Seminarreihe der Firma Enders 2012 
Anregungen für den eigenen Betrieb sind gut. Zuletzt möchte ich aber alle Interessierten einladen sich auch weiterzubilden. Neben aller Inspiration ist es eben auch das fachliche Know-How von uns und unseren Mitarbeitern, das uns den Vorteil gegenüber unseren Wettbewerbern sichert. 

Im Rahmen des Seminarangebotes der Firma ENDERS darf ich auch in diesem Jahr wieder mit mehreren Veranstaltungen mitwirken. Einige davon sind ganz neu ins Programm aufgenommen worden. Bisher sind folgende Veranstaltungen geplant:

a.) 23. April in Reiskirchen: „Standorte, Geschäftstypen, Strategien“ 
b.) 04. Juni in Reiskirchen: „Mitarbeiterführung“ 
c.) 18. Juni in Reiskirchen: „BWA und Bilanz richtig lesen“ 
Das Seminar ist für alle Interessierten offen. 

Die Kosten für das Ganztagesseminar betragen ca. 135 EUR pro Teilnehmer inkl. MwSt.. Tagungsgetränke, Mittagessen und Seminarunterlagen sind im Preis enthalten. 

Für Fragen und Anmeldungen steht Ihnen Frau Schulze-Jung unter 06408 – 88 169 gerne zur Verfügung.  

/// www.fleischerei-profi.de/kundenportal/kundenseminare.html 
________________________________________________________________________________

Unser Download-Center:

Nützliche Informationen und Arbeitsmaterialien

Neue Informationen und Arbeitsmaterialien finden Sie ständig in unserem Download-Center. Aktuell können Sie sich dort beispielsweise ganz komfortabel meine Präsentation auf der Trend-Bühne während der letztjährigen SüFFA << Erfolgsrezept Bedientheke. Mehr Umsatz für die Fleischerei von morgen >> herunterladen. Diesen Service bieten wir kostenlos und exklusiv an.

/// www.gempel.de
___________________________________________________________________________
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